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INTRODUCAO

Que alegria ter vocé aqui e saber que esta interessado na profissdo de Corretor de Imdéveis
e quer descobrir mais detalhes, curiosidades e informagdes sobre essa atividade tdo impor-
tante no mercado imobiliario e essencial para a economia do pais.

Apesar da carreira de Corretor de Imdveis ser muito promissora e oferecer a possibilidade
de altos ganhos, o COFECI (Conselho Federal de Corretores de Imdéveis) ressalta que ha
bastante espago no mercado e o nimero de profissionais deveria ser pelo menos o dobro.

Pois €, ao longo dessa jornada vamos explicar para vocé como se tornar um Corretor de
Imdveis e como se destacar para conquistar o sucesso profissional no mercado imobiliario.

A partir de agora vocé vai saber tudo sobre o mundo do Corretor de Iméveis: como ingres-
sar nessa carreira, as principais atividades, vantagens da profissdo, oportunidades de traba-
Iho, como funciona a remuneracéo e muito mais.

Quando chegar no final da leitura deste guia esperamos que vocé conheca bem essa profis-
sdo0 e possa dizer com entusiasmo:

Eu quero, MUITO, me
tornar Corretor de
Imoveis!




PERGUNTAS
E RESPOSTAS

Praticamente todos conhecem a profissdo de Corretor de Imdveis. No entanto,
apesar de ser uma atividade muito tradicional ainda ha muitas duvidas a seu
respeito.

Mas fique tranquilo, ao longo da leitura deste guia sobre a profissdo vamos
esclarecer muitas questoes e tudo vai ficar mais claro e interessante para vocé!




#01 QUAIS OS REQUISITOS BASICOS
PARA SER CORRETOR DE IMOVEIS?

— Idade minima de 18 anos

— Diploma do Ensino Médio

— Ter o curso Técnico em Transagdes Imobiliarias — TTI, em uma instituicéo credenciada
pelo Conselho Estadual de Educacéo — CEE e aprovada pelo CRECI — Conselho Regional
de Corretores de Imdveis.

#02 PRECISA TER FACULDADE?

N&o. Existe o curso TTI (Técnico em Transagdes Imobiliarias) que habilita para a profisséo
em poucos meses. Ha opgdes de cursos superiores e tecndlogos, como Ciéncias Imobilia-
rias e Gestédo Imobiliaria, mas o TTI ja é suficiente para atuar.

#0 ESTRANGEIRO POPE SER
CORRETOR DE IMOVEIS?

Sim. Basta ter o Registro Nacional de Estrangeiro (RNE) definitivo ou ser naturalizado e
fazer o curso TTI.

#0 4 COMO E A ATUAGCAO DO
CORRETOR DE IMOVEIS?

Sé&o vérias as possibilidades. Mas esse profissional pode atuar principalmente na inter-
mediag&o de compra, venda e locagéo de imdveis residenciais ou comerciais, bem como
participar de loteamentos, estandes de empreendimentos, permuta ou incorporacéo de
imoveis e terrenos, tanto em éarea rural quanto urbana.

#0 CORRETOR DE IMf)VI;IS EUM
TRABALHADOR AUTONOMO?

Normalmente sim. Pode ser um profissional auténomo ou funcionario contratado (ou
sécio) em empresas do ramo imobiliario, administradoras de vendas e de consorcios de
imoveis, construtoras e outras companhias de interesse relacionadas a negociagdes do
setor imobiliario.



CORRETOR DE IMOVEIS SO PODE
#06 ATUAR NA CIDADE E NO ESTADO
ONDE VIVE?

O corretor de imoéveis pode atuar em todas as cidades do estado onde estiver registra-
do no CRECI. Caso deseje atuar em outros estados, ele pode solicitar autorizag&o pro-
visdria do CRECI do estado onde deseja atuar ou solicitar a transferéncia definitiva.

#0 CORBETOR DE IMOVEIS TEM
SALARIO FIXO?

De um modo geral, os Corretores de Imdveis recebem comissdes, com percentuais
que podem variar de acordo com as relag8es contratuais de trabalho ou com o perfil
de compra do cliente. Isso quer dizer que os vencimentos s&o varidveis a cada més e
dependem do volume de vendas no periodo anterior. Algumas empresas estipulam um
valor minimo a ser recebido mensalmente pelos profissionais que prestam servicos de
corretagem.

#O COMO CORRETOR DE IM())/EIS
POSSO TER UMA IMOBILIARIA?

Sim. O corretor de imdveis, devidamente inscrito no CRECI, pode constituir empresa e
solicitar o CRECI juridico para abrir a sua imobilidria. Lembrando que é fundamental ter
conhecimentos técnicos e operacionais de gestdo, dando um perfil empresarial aos
seus negdcios.

#09 QUAIS SAO AS OBRIGAGCOES DO
CORRETOR DE IMOVEIS?

— Registro ativo no CRECI

— Cumprir o cédigo de Etica Profissional (Resolucéo do COFECI 326/1992)
— Manter cadastro atualizado de clientes e negdcios

— Preencher anualmente a Declarac&o de Inocorréncia

— Denunciar operacdes suspeitas (Resolugcdo do COFECI 1.336/2014)



O QUE E UM
CORRETOR
DE IMOVEIS?

O Corretor de Imdveis é o profissional responsével por fazer a
intermediac&o imobiliaria, seja para compra, venda, locacdo e permuta
de imoéveis em geral. O Corretor de Imdéveis acompanha diversas etapas
importantes da negociacdo imobiliaria, desde o relacionamento com o
cliente até lidar com a parte burocratica (contratos e certiddes).

Algumas habilidades que o corretor precisa desenvolver em suas atividades profissionais:

* Negociacao

e Assisténcia a visitas dos
interessados nos imoveis

» Relacionamento com os clientes

» Técnicas e acompanhamentos
das etapas de todas as transacoes
imobiliarias que presta servico




A corretagem de imdveis é a atividade que representa a intermediac&o imobiliaria
realizada pelo Corretor de Imdveis, mediante o pagamento de comissé&o estabelecida
em um contrato de servico realizado previamente.

Corretagem e intermediac&o sdo sinbnimos pela Lei. Entretanto, na préatica ha dife-
rencas entre esses termos.

A intermediac&o € uma forma de fazer a ligagc&do de forma imparcial entre as partes
interessadas na transagdo — vendedor e comprador.

Jé a corretagem € um pouco diferente e exige maior empenho do corretor, pois seus
servigos s&o mais complexos, devendo realizar diversos processos para que a opera-
cdo imobiliaria seja bem-sucedida.

Agora para quem gosta de histdria: os primeiros registros do trabalho de Corretor de
Imdéveis remontam ao inicio do Século 20, com o surgimento do Brasil republicano,
mas a profissdo so foi oficializada em 27 de agosto de 1962.

Dia do Corretor de Imoéveis
é comemorado no dia 27
de agosto e que a data foi

escolhida em meméria
dessa grande conquista.




POR QUE SER
UM CORRETOR
DE IMOVEIS?

Nessa carreira vocé vai receber comiss@es de acordo com o tempo que investir
no seu crescimento profissional e nos relacionamentos com sua carteira.

Para dar inicio aos estudos de corretagem basta ter 18 anos e completado o
Ensino Médio, pois ndo ha faixa etaria mais apropriada para se dar bem na car-
reira.

O trabalho do corretor é muito centrado nas pessoas. Assim, todos os dias vocé
tera que interagir com compradores e proprietarios, visitar imoveis, desenvolver
suas habilidades de comunicag&o e encontrar maneiras de oferecer experiéncias
emocionantes e satisfatdrias para seus clientes.

Vocé poderd definir sua agenda de trabalho com a rotina que bem estipular.
Grande parte do seu tempo sera gasto para socializar, conhecer pessoas e
construir relacionamentos. E mesmo que vocé seja contratado de uma imobilia-
ria, conseguira ter mais flexibilidade do que a média da maioria das demais pro-
fissdes, ajustando suas proprias jornadas de trabalho de acordo com a demanda
de servigo.
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O QUE FAZ
UM CORRETOR
DE IMOVEIS?

O Corretor de Imoveis € um profissional que atua no mercado imobilidrio fazen-
do a intermediacdo de transacdes de imoveis, como venda, compra, locagéo e
permuta, podendo ainda opinar quanto a comercializagdo imobiliaria.

Segundo a Lei n° 12.236/2010 do Cédigo Civil, as obrigaces do corretor sdo:

O corretor é obrigado

a executar a mediagéo
com diligéncia e prudéncia,
e a prestar ao cliente,
espontaneamente,

todas as informacgoes
sobre o andamento

do negdcio.

Sob pena de responder por
perdas e danos, o corretor
prestara ao cliente todos
os esclarecimentos acerca
da segurancga ou do risco
do negdcio, das alteracdes
de valores e de outros fato-
res que possam influir nos
resultados da incumbéncia.
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Conforme a legislacéo, o Corretor de Imdveis deve apresentar documentos e
certiddes do imdvel, sobre dividas, financiamento, divida de IPTU e até possiveis
processos contra o vendedor do imdével. No caso de eventuais danos e prejuizos
ao cliente, por falta de ética, negligéncia ou outros motivos, € possivel ser
responsabilizado civil e penalmente.

Como a rotina de um Corretor de Imoéveis é dindmica, dificilmente ele lida com

as mesmas atividades diariamente. Tem dias que é necessario prestar servigos
externos, como visitas aos imoveis, prospecgédo. Em outros, o trabalho no escrito-
rio € necessario, como a verificagdo de documentos, fazer novos contatos e
atendimento aos clientes.

No contexto geral, o Corretor de Imdveis é um profissional que precisa entender
de diversas areas, desde matematica financeira e legislacdo ateé técnicas de
vendas, marketing e atendimento.

1



EM QUE

AREAS O H
CORRETOR _ q-
DE IMOVEIS

PODE “

ATUAR? = 0

CAPTACAO DE IMOVEIS

Uma das areas que um Corretor de Imoéveis pode atuar é na captacédo. O pro-
fissional que capta imdveis para que os corretores realizem as vendas. Dessa
forma, o captador exerce um papel importante nas transacdes imobiliarias.

Engana-se quem pensa que o captador somente busca por imdveis para
gue os corretores realizem as vendas, as outras atividades de atuacgé&o desse
profissional s&o:

- Formaliza o imovel e atua na verificagcdo de todos os documentos necessarios
para a formalizacdo da propriedade e cuida de toda a parte burocratica dessa etapa.

- Efetiva a entrada de novas propriedades na carteira do Corretor de Imdveis.

12



AVALIACAO DE IMOVEIS

A Avaliac&o de Imdveis € mais uma area promissora que o corretor de iméveis pode
atuar. Para isso, e preciso fazer o curso de Avaliacdo de Imodveis e solicitar o registro
no CNAI (Cadastro Nacional de Avaliadores de Imobilidrios) para poder exercer legal-
mente essa atividade.

O Avaliador de Iméveis emite o PTAM (Parecer Técnico de Avaliagéo Mercadoldgica)
para definicdo do valor de mercado e pontuar sobre outras questdes do imovel. Esse
profissional pode ser requisitado tanto por empresas, érgdos publicos, poder judicia-
rio quanto por pessoas fisicas.

PROSPECCAO DE AREA

O Corretor de Imoveis, especialista em prospecc¢éo, atua de forma geral em constru-
toras e incorporadoras. A principal atividade é a busca por dreas que possam ser
utilizadas como loteamento por essas empresas do setor de imoveis.

Ao atuar nessa area, o corretor tem uma 6tima oportunidade para ter bons rendimen-
tos, afinal, ao encontrar grandes areas para a viabilizagcdo de empreendimentos imo-
biliadrios, a sua comissao tende a ser alta.

Para atuar nessa area, além de ser Corretor de Imdveis é preciso ter conhecimento
sobre ocupacgéo de solo na regido onde fica localizado o terreno e a legislagéo rela-
cionada.

MERCADO SEGMENTADO

O mercado de imdveis de luxo e alto padr&o € outra area que o Corretor de Imdveis
pode atuar. Entretanto, por ser um segmento diferente do tradicional, o profissional
precisa se especializar para atender as demandas desse mercado, tanto em relagé&o
aos imoveis quanto no atendimento dos clientes.

Atuar como Corretor de Imdveis no segmento de luxo oferece muitas vantagens
ao profissional, como:

- Comisséo alta, pois os imoéveis tém um valor mais elevado

- Clientes gostam de indicar os servigos de um bom profissional aos amigos e
conhecidos, proporcionando aumento na carteira de clientes e a sua fidelizagéo
- Trabalhar com imdveis com alta qualidade arquiteténica

- Transac8es mais rapidas, pois os imoveis do mercado de luxo contam com
documentacéo qualificada

13



O mercado de imdveis populares também oferece boas oportunidades, especial-
mente em termos de oferta e volume de empreendimentos. Os programas habita-
cionais como Minha Casa Minha Vida e Casa Verde e Amarela sdo os maiores desta-
gue nesse segmento.

GESTOR DE FUNDOS IMOBILIARIOS

O gestor de fundos imobilidrios também é uma boa area para um Corretor de Imo-
veis. Esse profissional fica responsavel por gerenciar as carteiras de investidores.
Dessa forma, € necessario ter conhecimentos sélidos sobre impostos, taxas e renta-
bilidade de aplicagdes e fundos de investimentos.

ADMINISTRADOR DE IMOVEIS

A administracdo de iméveis também é uma area que um Corretor de Imdveis pode
atuar. Suas principais atividades s&o:

Gestéao da locacéao: a area de locacdo € uma das atividades em que o Corretor de
Imdveis pode exercer, recebendo uma comisséo fixa por isso, sendo responsavel
pelo recolhimento do aluguel do imdvel e taxas.

Resolucéo de disputas: quem atua nessa area pode realizar a resolugdo amigavel de
disputas de imdveis, como em disputas familiares ou judiciais.

Gestao de condominios: apesar de ser desafiadora e complexa, essa atividade
envolve o recebimento do valor do condominio, aplicagc&o do valor recolhido e apre-
sentacdo do balangco aos condéminos, entre outras atividades.

ADVOCACIA IMOBILIARIA

O direito imobilidrio também é uma area que o Corretor de Imdveis pode atuar,
desde que tenha a formacé&o de Corretor de Iméveis e seja bacharel em Direito com
registro na OAB (Ordem dos Advogados do Brasil). Além disso, é possivel atuar
como Avaliador de Imodveis, uma atividade em que os conhecimentos de legislagcéo
sdo bastante uteis.

Essas s&o algumas das areas em que um Corretor de Imdveis pode atuar. Para
tanto, é necessario sempre ficar atento as oportunidades do mercado imobiliario,
além de realizar cursos para adquirir as especializagdes, habilidades e competéncias
necessarias para atuar em cada um desses setores.

14



4 RAZOES PARA
VOCE SER CORRETOR
DE IMOVEIS

il
7
@

ﬁ:o

#1 ALTA DEMANDA
NO MERCADO

Segundo o COFECI, para atender
a demanda do mercado, o nUmero
de corretores deveria ser pelo
menos o dobro.

#2 ALTA REMUNERACAO

A comissé&o do corretor pode chegar a
6% do valor do imdével. Exemplificando,
se vender um imével de 360 mil reais,
sua comissé&o serd de RS 21.600,00
com apenas uma venda.

#3 FLEXIBILIDADE
DE HORARIO

O corretor de imdveis tem uma agenda
flexivel com horarios alternativos e com
isso ganha tempo para dar atencéo a
outras atividades econdmicas.

#4 CONSTRUCAO DE
UMA CARREIRA SOLIDA

O mercado imobiliario é cheio de oportunidades
de crescimento. Se o profissional se dedicar ele
consegue construir uma carreira de sucesso no
segmento imobiliario.

15



4 PASSOS
PARA SE TORNAR
UM CORRETOR
DE IMOVEIS

CARTEIRA DEFINITIVA DE
CORRETOR DE IMOVEIS

Com o diploma da sua
respectiva formacgao
em maos, vocé deve
solicitar junto ao CRECI
(www.crecisp.gov.br) sua
carteira definitiva de
Corretor de Imdveis.

DIPLOMA

Apds ser aprovado em
todas as disciplinas do
curso e entregue o Relato-
rio de Est4gio, vocé rece-
beré o diploma com sua
respectiva formacgéo de
Corretor de Imodveis.

INSCRIGAO DE ESTAGIARIO

FAGA A SUA MATRICULA JUNTO AO CREC

NO CURSO DE TTI
Para se tornar um Corretor
de Imdveis de sucesso,
primeiramente vocé deve
fazer sua matricula em

um curso técnico (TTI),
tecnodlogo ou superior.

Com o documento de
matricula em maos, vocé
deve preencher o Formulario
de Inscricdo de Estagiario no
site do CRECI (crecisp.gov.br)
reunir todos os documentos
exigidos e solicitar sua
carteira de estagiéario.




QUANTO

GANHA UM
CORRETOR 0™°\\§
DE IMOVEIS?

O Corretor de Imdveis ndo costuma ter salério fixo, mesmo que trabalhe para uma
imobiliaria. Sdo raras as empresas que pagam salario a seus corretores, que normal-
mente tém a sua remunerac&o baseada em prémios e comissdes sobre a efetividade
nas negociacoes de venda e locac&o de imodveis.

Para efeito de referéncia, de acordo com o site de empregos Love Mondays - Glass-
dor, que registra a média salarial informada por assinantes que trabalham na res-
pectiva drea, a média salarial para a profissdo de Corretor de Iméveis em Sao Paulo
é de RS 3.269 (a média nacional é de RS 3.450), considerando a data de
14/05/2021.

Também ha registros de profissionais com atuagdo em S&o Paulo que informam uma
remuneragdo média mensal de RS 13.797, de acordo com o tempo de experiéncia do
profissional e porte da empresa onde trabalha (considerando a data de 14/05/2021).

A titulo de orientagédo para corretores e para aqueles que contratam seus servicos,
o CRECI define em cada Estado uma tabela de referéncia para honorarios e comis-
sBes de transagdes imobiliarias e outros servigos prestados por esses profissionais.
Seguem alguns exemplos dos valores indicados para servigcos prestados por Corre-
tores de Imoéveis, segundo a tabela do CRECI no Estado de Séo Paulo:
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Venda

. Areas urbanas: 6% a 8%

. Areas rurais: 8% a 10%

- Imdveis industriais: 6% a 8%
- Venda judicial: 5%

Locagao

- De qualquer espécie e sempre por conta do locador: Equivalente ao valor
de 1 (um) aluguel.

- Locacdo de temporada (Lei 8.245/91), com prazo de até 90 (noventa) dias:
30% sobre o valor recebido.

Administracao e Bens Imoveis

- Sobre o aluguel e encargos recebidos: 8% a 10%

- Valor minimo de: RS 50,00

Empreendimentos Imobiliarios

- Venda de empreendimentos imobiliarios: 4% a 6%

Loteamentos

- Estudo, organizacgé&o de vendas de areas
loteadas (urbanas), ja aprovadas e registradas: 6% a 8%

- Estudo, organizacédo de vendas de areas loteadas
(rurais), j& aprovadas e registradas: 6% a 10%

Administracao de
Condominios

- Sobre o arrecadado pelo condominio
mensalmente: 5% a 10%
- Valor minimo de: RS 850,00

18



Compra

- Autorizag&o expressa da procura de imoéveis: 6% a 8%

Ativos Imobiliarios

- Intermediacgéo de cotas de consorcio imobiliario, certificados de recebiveis do SFl e
outros: 4% a 6%

Pareceres -

- Parecer por escrito quanto a comercializagdo de imdvel. Sobre o valor apresentado os
honorarios serédo fixados em até: 1%

- Valor minimo de parecer por escrito: R§ 650,00

- Parecer verbal quanto a operag&es imobiliarias: a partir do valor de 1 (uma) anuidade
vigente do CRECI 22 Regido

(*) considerando a data de 14/05/2021.

Agora vamos conferir a tabela referencial de valores para servicos prestados por Avalia-
dores de Imodveis, segundo a tabela do CRECI no Estado de S&o Paulo:

AVALIACOES DE IMOVEIS PARA FINS DE LOCACAO (*)

VALOR DA LOCACAO HONORARIOS
Até RS 2.500.00 100%

De RS 2.501,00 até RS 4.000.00 95%

De RS 4.001.00 até RS 5.500.00 90%

De RS 5.501.00 até RS 7000.00 85%

De RS 8.501.00 até RS 10.000.00 75%

De RS 10.001.00 até RS 11.500.00 70%

De RS 11.501.00 até RS 12.500.00 65%

De RS 12.501.00 até RS 15.000.00 60%

De RS 15.001.00 até RS 20.000.00 50%

De RS 20.001.00 até RS 25.000.00 55%

(*) considerando a data de 14/05/2021

19



AVALIACOES DE IMOVEIS PARA FINS DE COMPRA / VENDA (*)

VALOR DA LOCAGAO

HONORARIOS

Até RS 35.000,00

De RS 882,63 até RS 1.659,07

De RS 35.001,00 até RS 45.000,00

De RS 970,89 até RS 1.824,97

De RS 45.001,00 até RS 55.000,00

De RS 1.067,98 até RS 2.007,47

De RS 55.001,00 até RS 65.000,00

De RS 1174.78 até RS 2.208,22

De RS 65.001,00 até RS 75.000,00

De RS 1.292.25 até RS 2.429,03

De RS 75.001,00 até RS 85.000,00

De RS 1.421.48 até RS 2.671,94

De RS 85.001,00 até RS 105.000,00

De RS 1.627.50 até RS 3.059,20

De RS 105.001,00 até RS 110.000,00

De RS 1.719.66 até RS 3.232,43

De RS 110.001,00 até RS 120.000,00

De RS 1.837.59 até RS 3.454,10

De RS 120.001,00 até RS 130.000,00

De RS 1.935.67 até RS 3.638,46

De RS 130.001,00 até RS 140.000,00

De RS 2.024.13 até RS 3.804,74

De RS 140.001,00 até RS 150.000,00

De RS 2106.40 até RS 3.959,38

De RS 150.001,00 até RS 200.000,00

De RS 2.466.23 até RS 4.635,75

De RS 200.001,00 até RS 250.000,00

De RS 2.779.25 até RS 5.224,13

De RS 250.001,00 até RS 300.000,00

De RS 3.065.83 até RS 5.762,81

De RS 300.001,00 até RS 400.000,00

De RS 3.5689.50 até RS 6.74715

De RS 400.001,00 até RS 500.000,00

De RS 4.069.69 até RS 7.649,76

De RS 500.001,00 até RS 600.000,00

De RS 4.520.08 até RS 8.496,35

De RS 600.001,00 até RS 700.000,00

De RS 4.948.12 até RS 9.300,93

De RS 700.001,00 até RS 800.000,00

De RS 5.358.46 até RS 10.072,24

De RS 800.001,00 até RS 900.000,00

De RS 5.754.24 até RS 10.816,19

De RS 900.001,00 até RS 1.000.000,00

De RS 6.137.73 até RS 11.537,03

De RS 1.000.001,00 até RS 1.500.000,00

De RS 791912 até RS 14.885,49

De RS 1.500.001,00 até RS 2.000.000,00

De RS 9.544.10 até RS 17939,95

De RS 2.000.001,00 até RS 3.000.000,00

De RS 12.505.98 até RS 23.507,37

De RS 3.000.001,00 até RS 4.000.000,00

De RS 15.21728 até RS 28.603,77

De RS 4.000.001,00 até RS 5.000.000,00

De RS 1775794 até RS 33.379,43

De RS 5.000.001,00 até RS 10.000.000,00

De RS 28.973.48 até RS 54.461,]

(*) Considerando a data de 14/05/2021
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COMO SER

UM CORRETOR
DE IMOVEIS
COMPLETO?

/

O Corretor de Imdveis é um profissional cuja atividade principal é a intermediacé&o de
imoveis, mas ele tambéem pode fazer a captag&o de imoOveis para novos negoécios, anali-
sar a documentac&o imobiliaria, realizar avaliagcdes do valor de imdéveis para comerciali-
zacgdo, atuar na administragcdo de condominios, entre outras atividades.

Como vocé jéa viu, a renda do Corretor de Imodveis esta diretamente relacionada a quan-
tidade de negdcios realizados ao longo do més. Mas existem algumas opc¢des interes-
santes para se destacar no mercado e aumentar os ganhos, especialmente os correto-
res que estdo comecgando na profisséo.

Para ser um profissional mais completo e especializado, para se diferenciar, conquistar
novos clientes e aumentar os ganhos, € importante investir em capacitagao e qualifica-
¢ao, realizando cursos e treinamentos para agregar e ampliar ainda mais seus conheci-
mentos, competéncias e habilidades.
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AVALIADOR
DE IMOVEIS

Atualmente a profissdo de Avaliador de Imdéveis € uma das mais lucrativas e promisso-
ras no mercado imobilidrio e que oferece boas oportunidades para quem deseja
ingressar nessa carreira.

Para se tornar um avaliador, o Corretor de Imodveis precisa se especializar com o
curso Avaliacdo de Imdveis, que pode ser feito online.

O Corretor de Imdveis Avaliador recebe o registro no CNAI (Cadastro Nacional de
Avaliadores de Imoveis) e pode realizar avaliacdes imobiliarias mercadoldgicas para
emitir o PTAM (Parecer Técnico de Avaliagdo de Mercado), tendo como clientes pes-
soas fisicas e juridicas, 6érgdos publicos e poder judiciario.

Ainda existem outras formag8es muito interessantes para o Corretor de Imdveis se
destacar no mercado, por exemplo:

PERITO
JUDICIAL

A atividade de perito judicial € mais uma érea promissora e com muitas oportunidades
para o Corretor de Imdéveis aumentar os seus ganhos e se destacar no mercado
fazendo avaliagdes de imOveis na esfera juridica.

O corretor que atua como perito judicial € nomeado por um juiz com o objetivo de
produzir um Laudo Pericial para ser incluido como parte de um processo juridico,

como indenizagdes, desapropriagdes, vistorias, herangas, entre outros.

Para atuar com avaliagdes imobilidrias na area juridica, o Corretor de Imdéveis precisa
se especializar com o curso Perito Judicial, que pode ser feito online.

Além disso, é necessaria a inscricdo no CNAI (Cadastro Nacional de Avaliadores de
Imoveis) e fazer o cadastro do banco de Auxiliares da Justica, do Tribunal de Justiga.
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DOCUMENTACAO IMOBILIARIA

Prepara o profissional para mostrar fluidez e seguranca na tramitagcéo dos varios docu-
mentos contratuais da intermediac&o imobiliaria.

CAPTACAO DE IMOVEIS

Prepara o profissional para a captacdo de imoveis de uma forma perfeita e segura.

FOTOGRAFIA DE IMOVEIS

Prepara o profissional para conseguir as melhores fotos para a divulgacdo dos imoveis
do seu portfdlio.

FINANCIAMENTO E
CREDITO IMOBILIARIO

Proporciona conhecimentos gerais sobre financiamento e crédito imobiliario para orien-
tagdo dos clientes

MARKETING IMOBILIARIO

Prepara o profissional para as melhores decisGes de a¢c8es de marketing e assim conse-
guir mais leads.

NOVAS TECNOLOGIAS
NO MERCADO IMOBILIARIO

Apresenta os avangos e inovagdes da tecnologia no setor imobiliario.

CONCEITOS BASICOS DE ARQUITETURA

Apresenta os conceitos béasicos de arquitetura para que o corretor de imdveis possa
avaliar melhor os imdéveis do seu portfdlio.

E muito mais...

A vida do Corretor de Imdveis ¢é feita de estudos constantes, mas a grande

vantagem € que a especializag&o e a educagéo continuada s&o os diferenciais

que vocé precisa para ir além na sua carreira profissional.




O QUE
E CRECI?

O CRECI (Conselho Regional de Corretores de Imoveis) é o 6érgédo que visa regularizar,
fiscalizar e disciplinar a atuagcdo de Corretores de Imdéveis e imobiliarias na préatica de
transacdes imobiliarias em geral, no @mbito estadual.

Portanto, todo profissional que trabalha no mercado imobiliario e realiza a atividade de
intermediacé&o imobiliaria obrigatoriamente precisa ter uma certificagéo com seu nimero
de registro profissional emitida pelo CRECI do seu Estado.

O CRECI é o representante estadual do COFECI e mantém escritérios e delegacias em
todos os Estados para fiscalizar as atividades dos Corretores de Imoéveis e imobiliarias.
A fiscalizac&o serve para garantir que as transacdes imobiliarias sejam realizadas com
seguranca.

Conforme a Lei N° 6.530/1978 do Cdédigo Civil que regulamenta a profissdo de Corretor
de Imoveis, o 6rgdo tem forga legal para exercer medidas e sangdes disciplinares (adver-
téncia, censura, multa e suspenséo) e até o cancelamento do registro com apreenséo da
carteira profissional de quem atuar de forma ilegal.

A estrutura do CRECI é formada essencialmente por profissionais Corretores de Imo-
veis, com mandatos eletivos para a representar a classe, a partir de estatuto e regimen-
to proprio, sendo organizada por diretoria, conselhos, grupos de trabalho e comissdes de
ética e fiscalizagéo.
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COMO
TIRAR

fmm =
' O CRECI?

Para tirar o CRECI e atuar como Corretor de Imdveis é necessério ter uma formagéo
especifica, como o curso Técnico de Transacdes Imobiliarias (TTI) ou os cursos tecno-
logo ou superior de Ciéncias Imobilidrias ou Gestdo de Negdcios Imobiliarios.

Uma dica valiosa para quem precisa de formacgé&o rapida, com preco mais acessivel e
que permite estudar online, em plataforma de ensino a distadncia (EAD), é o curso Técni-
co de TransacgBes Imobiliadrias que oferece todas essas vantagens para quem anseia
tanto pelo diploma de Corretor de Imdveis.

Anote ai mais uma informac&o valiosa para garantir seu CRECI. Procure instituicées
credenciadas pelo Conselho Estadual de Educagéao - CEE e aprovadas junto ao CRECI
e COFECI, pois estudar em uma escola sem reconhecimento, sem tradicdo e experiéncia
pode prejudicar o seu aprendizado e transformar o seu sonho de virar Corretor de Imo-
veis em um pesadelo.

Depois de escolher onde estudar é so fazer a matricula, cumprir regularmente o progra-
ma de ensino, assistir as aulas, estudar as apostilas, fazer as provas e realizar o estagio
supervisionado. Parece muita coisa, mas néo é!

Em pouco mais de seis meses vocé consegue fazer tudo isso e se formar no curso
Técnico de Transacdes Imobiliarias.

Com o diploma na m&o vocé procura o CRECI da sua regido para solicitar o registro

profissional para receber a tdo desejada carteira de Corretor de Imdveis e iniciar sua
carreira profissional.
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OPORTUNIDADES
PARA TODAS
AS IDADES!

OPORTUNIDADE PARA MULHERES
SEREM CORRETORAS DE IMOVEIS

As mulheres vém se destacando em diversos setores profissionais que tradicionalmente
eram dominados pelos homens. E com o mercado imobiliario a situagcdo ndo é diferente.

Apesar da profissdo de Corretor de Imdveis ja existir ha muitos anos, a atuacdo das
mulheres no setor s6 foi permitida a partir de margo de 1958. Felizmente isso é coisa do
passado!

As mulheres estdo em alta no mercado imobilidrio e hoje representam cerca de 50% dos
profissionais do setor, segundo pesquisa da revista Exame. Somente na ultima década o
crescimento da participacéo feminina no setor foi de mais de 144%, conforme estudo do
COFECI.

Com forte espirito empreendedor, as Corretoras de Imdveis sao profissionais atualiza-
das, organizadas e conseguem reparar em detalhes que muitas vezes os homens nao
percebem.
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A profissdo também oferece uma série de vantagens para as mulheres que procuram
uma atividade com flexibilidade de horério para poder conciliar os cuidados com a casa
e os filhos, além de possibilitar uma boa remuneracéo.

Com forte espirito empreendedor, mesmo com jornada dupla (trabalho e familia), as
mulheres que atuam no mercado imobiliario esbanjam disciplina, empenho e dedicacéo.
Hé& muitos relatos na internet sobre o sucesso de mulheres Corretoras de Imdéveis no
Brasil e no mundo. Vale a pena pesquisar a histéria da americana Barbara Corcoran que
largou o trabalho de gargconete para se tornar dona de um verdadeiro império imobiliario
na cidade de Nova York.

OPORTUNIDADE PARA JOVENS
SEREM CORRETORES DE IMOVEIS

A profissédo de Corretor de Imdveis pode ser uma oportunidade e tanto para os jovens
que concluiram os estudos e que procuram uma carreira sdlida e promissora para traba-
Ihar e inicar sua vida profissional.

Com apenas 18 anos e o Ensino Médio completo é possivel fazer o curso Técnico em
Transac8es Imobiliarias (TTIl) e em poucos meses conquistar o diploma para trabalhar
como Corretor de Imdveis e conquistar sua independéncia financeira.

Com uma boa preparacéo, organizagdo e empenho € possivel intermediar a venda de
apenas um imovel no valor de RS 360 mil, por exemplo, e receber uma comisséo de
cerca de RS 21.600. Uma cifra muito interessante para quem estd comegando uma nova
carreira.

Além do potencial de altos ganhos, a possibilidade de fazer o seu proprio horario de
trabalho e o fato de ndo ter chefe sdo outros grandes atrativos que estdo levando
muitos jovens na faixa etaria de 18 a 30 anos a se tornarem Corretores de Imdveis.

Atuando como Corretor de Imdveis, o jovem consegue iniciar a sua vida profissional em

uma atividade respeitada no mercado e que vai permitir a ele se sustentar, fazer novos
cursos ou uma faculdade, estudar linguas, viajar etc.
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APOSENTADOS PODEM SER
OTIMOS CORRETORES DE IMOVEIS

Muitos trabalhadores se dedicam intensamente as suas profissdes e sonham com a
chegada da aposentadoria para ter uma vida mais tranquila e aproveitar mais o tempo
em casa com a familia e amigos e poder praticar os seus hobbies.

Contudo, a necessidade de complementar a renda, a vontade de continuar trabalhando
em nova profissdo ou a dificuldade de se adaptar a nova rotina da vida sempre em casa,
estdo fazendo muitos aposentados irem em busca de uma nova carreira.

O mercado imobiliario € uma 6tima opgédo para os aposentados que querem se manter
produtivos e continuarem trabalhando em uma profissdo que valoriza muito a experién-
cia de vida e em uma area que néo existe limite de idade para comegar.

Os aposentados podem se destacar como Corretores de Imoveis por diversos fatores,
mas € justamente pela sua bagagem profissional, repleta de conhecimentos diversos,
experiéncia e maturidade que conseguem passar mais confianca e credibilidade aos
clientes.

A remuneracé&o do Corretor de Imdveis é varidvel e pode proporcionar altos ganhos em
fungdo da quantidade de negdcios realizados. Com uma clientela bem atendida e satis-
feita, logo aparecem novos clientes que chegam por recomendacdes pela qualidade do
seu trabalho.

Também ha muitas oportunidades para aposentados trabalharem como Corretores de
Imdveis atendendo clientes que sdo aposentados e idosos. Pois é, eles sdo 6timos com-
pradores e est&o a procura de novos imoveis, seja para ter mais espaco, conforto ou
segurancga.

As vantagens sdo muitas para os aposentados investirem na profissdo de Corretor de

Imdveis e conquistarem o sucesso profissional em uma nova carreira, sendo bem valori-
zado e podendo trabalhar do seu jeito.
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CONCLUSAO

Com a estabilidade econ6mica, taxa de juros mais reduzidas e aumento da oferta de

crédito imobiliario, € cada vez maior a procura e o interesse pela compra de imdveis, seja
para moradia, seja como forma de investimento.

Um estudo divulgado no final de marco de 2021 pela Datastore, empresa de pesquisas
do mercado imobiliério, revela que mais de 13 milhées de familias brasileiras planejam a
compra da casa propria nos proximos 24 meses. Destaque para a cidade de S&o Paulo
com 28% nas intencdes de aquisicdo de imovel.

A crescente procura de imoéveis no Brasil € um campo extremamente fértil para o
desenvolvimento da atividade de Corretor de Iméveis e também é muito atraente para
a formacgao de novos profissionais nesse setor.

O mercado esta cheio de oportunidades e o Corretor de Iméveis pode atuar nas transa-
¢coes imobiliadrias em varios segmentos, como venda, locag&o e permuta de imoéveis
comerciais e residenciais em areas urbanas e rurais.

Também é possivel se especializar para trabalhar com mais uma atividade e aumentar os
seus ganhos fazendo outros cursos, como Avaliag&éo de Imdveis, que € mais uma carreira
muito valorizada e que esté em alta no mercado imobiliario.

Mas ha muitos outros cursos para desenvolver novas habilidades e competéncias como,
documentacdo imobiliaria, captacdo de imdveis, fotografia de imoéveis, financiamento
imobiliario, novas tecnologias imobiliarias, marketing imobiliario, conceitos basicos de
arquitetura, entre outros.

Esperamos que a leitura completa deste guia tenha sido uma experiéncia muito

transformadora, esclarecedora e que tenha apresentado para vocé, de uma forma
didatica e abrangente, tudo o que representa ser um profissional do mercado
imobilidrio para atuar como Corretor de Imdveis.
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CURSO TEgNlco EM
TRANSACOES IMOBILIARIAS

TIREO
SEU CRECI!

O curso de TTI do IBRESP foi desenvolvido por especialistas da area imobilidria para atender
uma demanda existente no mercado imobiliario.

* Aprovado pelo CRECI/COFECI;
Plataforma
A distancia, vocé estuda no seu ritmo; Virtual Interativa

9 disciplinas e estagio supervisionado; Atendimento

. em tempo real
® Prazo maximo 12 meses

e minimo de 6 meses;

Apostilas
* Sem taxas adicionais. atualizadas

* Mais de 30 polos em Sao Paulo e Minas Gerais.
Tutores do

mercado
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CURSOS DE ESPECIALIZACAO

Avaliador

de imoveis @

, T
Com o registro no CNAI :ﬂ;‘:ﬁ#ﬁ-i
aumente seus ganhos iilﬁ?_:. ;
fazendo avaliacoes
imobilidrias.

Perito

Q Judicial

Saiba interagir na esfera juridica, &5

ampliando as possibilidades de
novas oportunidades.

CURSOS LIVRES

Marketing
Imobiliario

@

Conheca as melhores
técnicas para negociar

Documentacao
Imobiliaria
Mostre mais seguranca aos
seus clientes ao lidar com

fluidez com os documentos
da intermediacao imobiliaria.

iméveis no mundo digital.
oHa Captacao de
Y] Iméveis

Aprenda como realizar
uma captacao de imoéveis
de sucesso e feche mais
contratos.

Financiamento e
Crédito Imobiliar

Oriente o cliente sobre as
melhores alternativas
de crédito.

10

m Fotog rafia
Imobiliaria
Descubra como fazer fotos
e videos de qualidade para

atrair mais clientes.

Saiba mais: ibresp.com.br

[y IBRESP

=" ="~ 0 espaco do corretor
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REFERENCIAS

www.ibresp.com.br

Conteudo produzido pelo IBRESP (Instituto Brasileiro de Educacéo Profissional
do Estado de Sao Paulo) uma escola especializada na formacéo e capacitagdo de
Corretores de Imdéveis com 10 anos de atuacédo, 30 polos em todo o Estado e mais
de 30 mil alunos formados.

www.crecisp.gov.br
www.cofeci.gov.br
www.planalto.gov.br
www.glassdoor.com.br
www.exame.com
www.datastore.com.br

IBRESP
SAO PAULO, JANEIRO DE 2022

IBRES

=" /" = 0 espago do corretor
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